
～若手経営者・経営者候補の方向けの経営塾～

石川経営天書塾
第１５期 受講生募集案内

ガイダンス GUIDANCE

ケースメソッド、経営者とのディスカッション、プレゼンテーション講義を主体とした
少人数の実践型カリキュラム

特色① ケースメソッド
具体的な事例「ケース」を題材に、活発な議論を通じ、経営者に必要な実践的な思考力・判断力を高めます。
ケースメソッドは、ハーバード大学ビジネススクールで開発され、日本では慶應義塾大学や一橋大学等のビジネスス

クールで採用されている教授法です。経営判断を行う際の実践的な思考力を鍛えると同時に、他者の意見に触れること
により、新しい発想や行動力を得ることが出来ると言われています。
受講者はまず、事前に企業の様々な実例が記述された「ケース」と、議論の「課題」を渡されます。これを講義の前に

個々に読み、自分なりの提案や結論をまとめた上で、講義に臨みます。講義当日は、講師（ケースリーダー）のリードの
もとで、受講者同士の意見がぶつかり合う活発な議論を行います。
質の高い他企業や他業種のケースに触れ、それを論理的に分析し、結論や提案をまとめ、他者・他業種の経営者と

真剣に議論することは、自社経営で日頃悩む皆様にとって、貴重な時間となることでしょう。

特色② 経営者とのディスカッション
地元を代表する企業経営者とのディスカッションを通じて、経営者に必要な心構え、哲学、価値観を磨きます。
地元の一流経営者とのディスカッションを通じて、実際に経営者がどのようなことを考え、どのように意思決定している

のかを知ることにより、会社のマネジメントとは何か、経営者にとって必要な心構え、哲学、価値観を学びます。

特色③ プレゼンテーション講義
経営者として必須である「人に伝わる」能力を高めます。
プレゼンテーション能力を向上させることにより、今後ますます

激化する市場競争を勝ち抜いていくうえで必須となる「自分の思
いや考えを正確に相手に伝え正しく理解してもらう能力」、「課題
を発見し、論理的に分析し、解決策を見つけていく能力」を磨き
ます。

石川経営天書塾運営委員会



■お申込み・お問い合わせ先
石川経営天書塾運営委員会事務局 （担当：木村、佐野）
920-8580 石川県金沢市鞍月１丁目１番地 石川県商工労働部産業政策課内
Ｔｅｌ：076-225-1512 ／ Ｆａｘ：076-225-1514
Ｅ-ｍａｉｌ：tensyo@pref.ishikawa.lg.jp

カリキュラム

募集要領
 主催
石川経営天書塾運営委員会

 募集の概要
■対象者
本県経済の将来を担う若手経営者や経営者候補の方で、
8割以上出席いただける方（20代後半～40代を想定）。
対象業種は、モノづくり産業及びモノづくりサポート産業、
健康サービス産業、集客交流サービス産業等とします。

■実施期間
令和元年7月～令和2年3月 計10回程度
ほか、特別講2回程度、合同セミナー（2月予定）

■募集人数 10名程度

■受講料 10万円（教材費込）
※別途合同セミナー費用がかかります

■実施場所
石川県地場産業振興センター、石川県庁等

 受講申込みについて
■申込期間
令和元年5月17日（金）～6月6日（木）

■申込方法
申込書を下記HPからダウンロードし、必要事項を記入の
上、事務局宛てに、メールまたは郵送にてご提出ください。
（http://www.pref.ishikawa.lg.jp/syoko/tensyo/tensyo.html）

■事前面接会について
6月中旬に事前面接会を開催します。日程は個別に

ご連絡致 します。
※面接は、あくまでも受講者と事務局との意識の
摺り合わせを目的として行うものです

 受講者の決定と受講料の振込み
①石川経営天書塾運営委員会で応募内容を審査した上で
受講者を決定します。

②受講料10万円については、受講決定後、指定する口座へ
お振込み願います。なお、振込手数料は受講者負担とし、
振込後の受講料の返金はできませんのでご了承願います。

【個人情報の取扱いについて】
 当委員会は、受講申込み等によりご提供いただいた個人情報を適切な手段により取得し、完全に管理し、保護の
徹底に努めます。

 個人情報は、参加者名簿の作成に当たり、石川経営天書塾事業の実施に関して必要な範囲（氏名・勤務先・役職
等）で、受講者・講師・事務局等関係者に限り配布させていただきます。

 訴訟、調査等法律により要求された場合を除き、受講申込者に無断で個人情報を第三者に開示することはありま
せん。

◆講義（全10回）

日　程 内　容 テーマ／ケース名

第１講 7月中旬 ケースディスカッション① 『「従業員満足」、「顧客満足」、「利益」の理想的関係を考える』／MKタクシー

第２講 ７月下旬 レクチャー／ワークショップ

第３講 8月下旬
ケースディスカッション②
経営者との意見交換

第４講 9月上旬 ケースディスカッション③

第５講 9月下旬 ケースディスカッション④

第６講 10月上旬
ケースディスカッション⑤
経営者との意見交換

第７講 10月下旬 ケースディスカッション⑥

第８講 11月もしくは12月 ケースディスカッション⑦

第９講 1月 ケースディスカッション⑧

第１０講 3月 研修成果報告会 天書塾を通して深掘りした自社の経営課題や今後の行動計画を発表（1人15分程度）

◆合同セミナー（2月）

◆特別講（全2回）　※プレゼンテーション講義（11月）、企業見学（1月）

※内容、日程につきましては、現時点のものを

掲載しておりますが、変更となる場合がござ

います。詳細は決まり次第、随時更新いたし

ます。

http://www.pref.ishikawa.lg.jp/syoko/tensyo/tensyo.html

